Expansion™

STRATEGIC EXPANSION

Diugofalowa obecnos¢ Expansion Pro w rozwoju firmy

Dla firm, ktére maja potencjat, ale potrzebujag kierunku, rytmu i partnera
obecnego w procesie rozwoju.

Materiat informacyjny Expansion Pro
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Expansion™

STRATEGIC EXPANSION W SKROCIE

Szybki przeglad wspétpracy dla wiasciciela, prezesa lub zarzadu, ktory chce w krétkim czasie zrozumie¢ sens dtugofalowe;j

ekspansiji.
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Dla kogo?

Dla firm po pierwszym etapie rozwoju, ktére majg
potencjat, ale potrzebujg diugofalowego partnera
W rozwoju.

Forma

Diugofalowa wspotpraca wdrozeniowo-doradcza
z wkascicielem, zarzadem lub kluczowymi
osobami.

Ro6znica
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Cel

Utrzymac kierunek, rytm i obecnos¢ firmy w
rozmowach, ktére moga zmienic jej sytuacje.

Efekt

Rytm Strategicznej Ekspansji, uporzadkowane
kierunki i konsekwentne dziatania rozwojowe.

To nie jest analiza. To obecnos¢ w procesie rozwoju: kierunek, relacje, rytm dziatania i realne uczestnictwo w ekspans;ji.

Klient nie kupuje tutaj analizy. Kupuje obecno$¢, doswiadczenie, relacje, rytm dziatania i realne
uczestnictwo w procesie rozwoju.
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Firma ma potencjat. Ale rozwdj nie moze juz iS¢ na wyczucie.

Sa firmy, ktére maja klientow, zespot, doswiadczenie i pomysty na dalszy wzrost. Z zewnatrz wszystko moze wygladac
dobrze. A jednak wiasciciel, prezes albo zarzad coraz czesciej widzi, ze dalszy rozwdj wymaga czegos wiecej niz biezacej

sprzedazy i przypadkowych rekomendaciji.
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Problemem nie zawsze jest brak ambicji. Czesto problemem jest brak rytmu, kierunku i

Pojawiajg sie rozmowy, ale nie zawsze prowadza do decyzji.

Pojawiajg sie okazje, ale nie zawsze sg wlasciwie wykorzystane.

Pojawiajg sie pomysty, ale codzienna operacyjnosc spycha je na pézniej.

Pojawiajg sie kontakty, ale brakuje procesu, ktory przektada je na realny ruch biznesowy.

Jest potencjat, ale bez kierunku, rytmu i obecnosci w waznych srodowiskach zostaje tylko potencjatem.

obecnosci we witasciwych rozmowach.

Strategic Expansion powstato dla firm, ktore nie chcg zatrzymac sie na diagnozie, analizie albo zestawie rekomendacji. Chcg

uruchomic rozwdj w praktyce.

Expansion Pro sp. 2 0.0 | ul. Uniwersytecka 13, 40-007 Katowice www.expansionpro.pl |

+48 606 265 821



Expansion™

Czym jest Strategic Expansion?

Strategic Expansion to dlugofalowa wspotpraca wdrozeniowo-doradcza, w ktérej Expansion Pro staje sie partnerem
obecnym w rozwoju firmy. Nie chodzi o przygotowanie dokumentu i pozostawienie firmy samej z decyzjami. Chodzi o
wspolne przejscie od myslenia o rozwoju do konkretnych dziatan, rozmow, relacji, decyzji i kolejnych krokéw.

Strategia bez obecnosci czesto zostaje na papierze. Strategic Expansion powstato po to,
zeby nie koiczy¢ na papierze.

Strategic Expansion opiera sie na filozofii Expansion Mindset, czyli nastawieniu ekspansywnym catej organizacji. Dla nas
ekspansja nie jest jednorazowg akcjg sprzedazowa. To sposob dziatania firmy, ktéry obejmuje kierunek, relacje, Srodowiska
biznesowe, obecnos¢ na rynku, zaufanie, konsekwencje i wtasciwy rytm.

01 .

Kierunek

Co firma naprawde chce uruchomi¢ w kolejnym etapie.
02 .

Relacje

Z kim warto rozmawiac i jakie kontakty majg strategiczne znaczenie.
03 " .

Srodowiska

Gdzie firma powinna by¢ obecna, aby pojawiaty sie wtasciwe szanse.
04

Rozmowy

Jak ustawia¢ kontekst rozmoéw, aby prowadzity do decyzji.
05

Dzialania

Jak przektadac kierunek i rozmowy na konkretny ruch biznesowy.
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Rytm Strategicznej Ekspansji

Centralny model wspotpracy w Strategic Expansion.

Nie wystarczy raz porozmawiac o rozwoju i wréci¢ do codziennosci. Rozwoj firmy wymaga powracania do priorytetow,
sprawdzania postepow, korygowania kierunku i utrzymywania konsekwenciji.

01 .
Kierunek

ustalenie, dokad firma chce is¢

03

Relacje i Srodowiska

okreslenie, gdzie warto by¢ obecnym

05 . .
Dziatania

przektadanie rozmoéw na kolejne kroki

07

Kolejny ruch

utrzymywanie konsekwencji i rytmu
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06

Priorytety

wybdr tematéw, ktére majg znaczenie

Rozmowy strategiczne

przygotowanie wtasciwego kontekstu

Korekta

sprawdzanie, co dziata i co wymaga zmiany

Dzieki temu Strategic Expansion staje sie czyms$ wiecej niz doradztwem. Staje sie sposobem
prowadzenia rozwoju firmy.
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Jak wyglada wspotpraca w praktyce?

Zakres wspotpracy dopasowujemy do sytuacji firmy. Nie pracujemy wedtug jednego szablonu, bo firmy nie rozwijajg sie
wedtug jednego schematu.
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Spotkania strategiczne

Regularna praca z wtascicielem, zarzadem lub
kluczowymi osobami.

Relacje i Srodowiska

Analiza miejsc, rozméw i Srodowisk, w ktérych
firma powinna by¢ obecna.

Wejscie w nowe obszary

Wspieranie firmy w nowych relacjach,
partnerstwach i kierunkach.

Wiasciwi eksperci

Wigczanie kompetencji wtedy, kiedy realnie sa
potrzebne.
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Kierunki i priorytety

Porzadkowanie tematéw rozwojowych i wybor
tego, co naprawde ma znaczenie.

Przygotowanie rozméw

Ustawienie kontekstu wybranych spotkan
strategicznych.

Uczestnictwo w procesie

Obecnos¢ przy wybranych rozmowach i
decyzjach rozwojowych.

Podsumowania i korekty

Cykliczne sprawdzanie postepéw oraz
rekomendowanie dalszych dziatan.

Nie chodzi o to, zeby robi¢ wiecej wszystkiego. Chodzi o to, zeby robi¢ wtasciwe rzeczy, z

wiasciwymi ludzmi, w odpowiednim czasie.
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Co realnie zyskuje firma?

Strategic Expansion pomaga przej$¢ od rozwoju prowadzonego intuicyjnie do rozwoju prowadzonego $wiadomie.

01 02

Partner obecny w procesie Uporzadkowane priorytety
Wsparcie nie koriczy sie na rekomendaciji. Firma wie, ktére tematy rozwojowe majg
Expansion Pro uczestniczy w prowadzeniu najwieksze znaczenie.
kierunku.
03 . L . 04 .. .
Rytm dziatan ekspansyjnych Relacje i Srodowiska
Regularna praca pomaga nie odktadac rozwoju Lepsze wykorzystanie rozmow, kontaktow i
na pozniej. miejsc, w ktérych moga pojawic sie szanse.
05 . L, 06 . .
Przygotowanie do rozmoéw Kierunek i korekta
Wieksza gotowosc¢ do spotkan z partnerami, State sprawdzanie, co dziata, co wymaga zmiany i
decydentami lub inwestorami. jaki powinien by¢ kolejny ruch.

Czego Strategic Expansion nie obiecuje?

Nie obiecuje cuddw, natychmiastowego dostepu do wszystkich decydentéw ani tego, ze jedna rozmowa rozwigze
wszystkie problemy rozwojowe firmy.

Daje cos bardziej wartosciowego: kierunek, rytm, doswiadczenie i obecnos$¢é w procesie,
ktory moze realnie wptywaé na rozwoj firmy.

Strategic Expansion nie polega na tym, zeby robié wiecej. Polega na tym, zeby rozwéj firmy byt
lepiej ustawiony, bardziej Swiadomy i konsekwentnie prowadzony.
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Co moze wydarzy¢ sie po rozpoczeciu wspotpracy?

Strategic Expansion nie jest jednorazowym spotkaniem. To proces, ktory rozwija sie razem z sytuacjg firmy. Na poczatku
najwazniejsze jest ustalenie kierunku, priorytetow i rytmu dziatania. Pézniej pojawiaja sie kolejne rozmowy, decyzje, korekty i
dziatania wynikajace z realnego procesu rozwoju.

01 P . .
Nowe Srodowiska i rozmowy
Wejscie w miejsca, w ktérych moga pojawi¢ sie wkasciwi ludzie, konteksty i decyzje.
02 . . . .
Wieksza skala i nowe kierunki
Lepsze przygotowanie firmy do ekspansji, partnerstw, inwestora, sukcesji lub sprzedazy.
03 A - L .
Swiadomy sposéb rozwoju
Budowanie rytmu, ktéry pomaga utrzymac kierunek i nie zostawia firmy samej z potencjatem.

Strategic Expansion to dtugofalowa obecnos¢ Expansion Pro w rozwoju firmy. Pomaga przejs¢ od intuicyjnego rozwoju do
bardziej Swiadomego, relacyjnego i konsekwentnego prowadzenia ekspans;ji.

Nie chodzi o kolejng analize, dokument do szuflady ani przypadkowe otwieranie kontaktow. Chodzi o uczestniczenie w
procesie rozwoju firmy: utrzymanie kierunku, rytmu, relacji, rozmoéw i dziatan, ktére moga realnie przesuwac firme na
kolejny etap.

Rozwydj firmy nie dzieje sie od samego myslenia o rozwoju. Dzieje sie wtedy, kiedy pojawiajg sie wasciwi ludzie, wiasciwe
rozmowy i konsekwentne dziatania.
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